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NOTICIAS DEL SECTOR

de ventas de Jekko para el mercado 

Jekko se complace en anunciar el nombra-

miento de Marco Piccin como nuevo director 

de área de ventas para el mercado británi-

co. Marco, el último talento en unirse al equi-

po de ventas, ha demostrado rápidamente su 

capacidad para gestionar diferentes merca-

dos y países, combinándola con una sólida 

experiencia técnica. Piccin, ya responsable 

de Escandinavia, Estados Unidos, Canadá 

y México, se ha destacado por su tranquili-

dad, precisión y �abilidad, convirtiéndose en 

un punto de referencia para los distribuido-

res de los países mencionados y ganándose 

rápidamente su con�anza.

La asociación establecida con Kevin Keo-

gh Crane Services, que proporciona un só-

lido apoyo en el desarrollo empresarial en Ir-

landa, y la reciente entrada de Foster Crane 

& Equipment Ltd como distribuidor o�cial de 

Jekko en el Reino Unido, donde tiene una 

fuerte y reconocida presencia, son señales 

tangibles del entusiasmo y la competencia 

que rodean la marca de la región del Véneto 

en el mercado inglés.

Marco Piccin comenta: “Aceptar la tarea de 

gestionar el mercado británico para Jekko 

fue sencillo, especialmente considerando la 

posibilidad de colaborar con dos empresas 

destacadas como Foster Crane & Equipment 

Ltd y Kevin Keogh Crane Services. Espero 

trabajar estrechamente con ambas, apro-

vechando mi experiencia en mercados que 

comparten conocimientos y experiencia en 

tecnología de minigrúas. Ciertamente, habrá 

desafíos importantes, pero con el apoyo del 

equipo de Jekko, Nos esforzaremos por ayu-

dar a Foster Crane &Equipment Ltd y Kevin 

Keogh Crane Services en la consolidación y 

expansión de Jekko en el mercado en el Rei-

no Unido e Irlanda”.

Alberto Franceschini, director comercial y 

de marketing de Jekko, añade: “En el mar-

co de la reorganización y división de las res-

ponsabilidades del mercado, hemos deci-

dido, en colaboración con Marco Piccin, 

actualmente responsable de mercados es-

tratégicos como Norteamérica y Escandina-

via, ampliar su responsabilidad a los merca-

dos del Reino Unido e Irlanda. Esta elección 

no sólo viene dictada por la necesidad de 

estandarizar los mercados seguidos por Pic-

cin en términos de idioma, zonas horarias 

y tipo de cliente, sino también por el deseo 

de apoyar a nuestros distribuidores Foster 

Crane & Equipment Ltd y Kevin Keogh Cra-

ne Services con un profesional capaz, preci-

so y puntual, capaz de brindar la visión y el 

soporte esperado por cada distribuidor. Pic-

cin, con sus experiencias en mercados si-

milares, se destacará y será apreciado tam-

bién en estos nuevos territorios, gracias a 

sus habilidades comerciales orientadas ha-

cia la mentalidad anglosajona.”

Marco Piccin y Andrew Foster (Foster Crane) & Equipment Ltd.) en la sede de Jekko


